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Inwestycja w sukces

Akademia Biznesu to miejsce, w ktorym rozwoj
kompetencji zawodowych tgczy sie z praktykg

i budowaniem relacji biznesowych.

W Akademii pod okiem doSwiadczonych
ekspertdbw uczestnicy przechodzqg transformacije,
wypracowujgc wtasng Sciezke lidera w branzy.

Marcin Roczniak
AUTOR AKADEMII

Misjq Akademii Biznesu jest rozwodj kompetenci
poprzez wdrozenie skutecznych nawykow zarzqgdczych,
sprzedazowych, komunikacyjnych i autoprezentacyjnych
w oparciu o staty mentoring.

Jednoczesdnie zapewniajgc staty dostep do
spotecznosci ekspertdw w tych zakresach.

Kazdy kurs oferuje praktyczne rozwigzania, ktére sq
bezposrednio uzyteczne w dziatalnosci biznesowej,
zwigkszajgc efektywnos¢ operacyjng oraz
rentownosS¢ dziatan.

Oferujemy platforme do budowania relacji
i wymiany doSwiadczen migdzy przedsiebiorcami,
menedzerami i ekspertami, co sprzyja tworzeniu
strategicznych sojuszy i otwiera tym samym, droge
do nowych mozliwosci biznesowych.

Nasze kursy wykorzystujg uznane metody i narzedzia
psychologii komunikacji, uczqgc, jak skutecznie
przekazywac idee, negocjowac warunki i przekonywac
klientdw i partnerow biznesowych do swoich
przekonan i wartosci.

Wdrazamy programy i kursy konfigurowane

wedtug specyficznych potrzeb biznesowych klientow,
co pozwala na precyzyjne skupienie sig na najbardzie]
newralgicznych aspektach i zagadnieniach dlaich
dziatalnosci i skutecznosci w sprzedazy.

Stawiamy na praktyke, indywidualne podejscie

i mierzalne rezultaty. Nasze programy budujq silne
fundamenty biznesowe, rozwijajg kompetencje
przywodcze i skutecznie wspierajg adaptowanie
sie do dynamicznych zmian na rynku.

Naszym celem jest nie tylko przekazywanie wiedzy,
ale takze ksztattowanie nowoczesnych liderow,
ktérzy potrafiq sprawnie dziata¢ w dynamicznym
Swiecie biznesu.



Autoprezentacja i wystgpienia publiczne
Autoprezentacja i tworcza komunikacja
Modulacja i emisja gtosu

Mowa ciata w biznesie

Warsztaty z improwizacji aktorskich

Asertywnosc¢ i efektywna komunikacja
Networking — jak budowac wartoSciowe kontakty

Trudny rozmowca — jak radzi€ sobie
z wymagajgcym klientem

Obrona przed psychomanipulaciqg

Sprzedaz i analiza potrzeb klienta
Mediacje i negocjacje
Coaching — rozwdj osobisty i biznesowy

Przywodztwo w organizacii
Budowanie i rozwoj relacji B2B

Jak zorganizowa¢ udany event biznesowy?
Event marketing — jak tgczy¢ eventy i sprzedaz

Biznes przed kamerq — jak skutecznie
prezentowac sie w mediach?

Tworzenie kurséw online — od pomystu do sprzedazy

Marketing kursow online — skuteczna promocja
i sprzedaz

Strategiczne zarzqdzanie firmg

Zarzgdzanie zespotem i motywacja
pracownikow

Zarzgdzanie zmiang i kryzysem w biznesie

Finanse w biznesie
— podstawy dla przedsigbiorcow

Ksiegowosc¢ i optymalizacja podatkowa

Personal branding dla lideréw biznesu
Marketing cyfrowy i social media
SEO i content marketing

Automatyzacja procesow biznesowych
E-commerce i sprzedaz internetowa
Cyberbezpieczenstwo w biznesie

Doradztwo w zakresie organizacii
fizycznego miejsca pracy

Badanie doswiadczen uzytkownikow biura
w celu poprawy jakosci zycia zawodowego

Opracowanie wizji wystroju biura
Warsztat zdrowy kregostup w miejscu pracy



Po ustaleniu planu rozwoju uczestnik rozpoczyna
intensywne szkolenia, obejmujgce zardwno teorig,
jak i praktyke:

Rejestracja rozpoczyna sie od - zajecia w formie interaktywnych
wypetnienia formularza zgtoszeniowego, spotkan, symulaciji i praktycznych ¢wiczen.

w ktorym uczestnik okresla swoje cele
zawodowe, obszary rozwoju oraz
dotychczasowe dosSwiadczenie.

— regularne spotkania w formie
webinardw, umozliwiajgce nauke w dogodnym miejscu i
czasie.
Na tym etapie analizujemy potrzeby
i dobieramy optymalny program
szkoleniowy, dostosowany do
indywidualnych wymagan uczestnika.

— wsparcie Trenerd
Prowadzgcego, ktory pomaga wdrazac zdobytg wiedze
w codzienng praktyke biznesowaq.

— Ewiczenia do wykonania miedzy
spotkaniami, umozliwiajgce biezgce zastosowanie
nabytych umiejetnosci.

Po rejestracji uczestnik przechodzi szczegotowq analize
swoich kompetenciji. Obejmuje ona:

— rozmowa wstepna,
identyfikacja mocnych stron oraz obszaréow
wymagajgcych poprawy.

— analiza stylu
komunikacji, umiejetnosci zarzqgdzania stresem
i zdolnosci przywoddczych.
— ocena umiejetnosci
prezentacyjnych i komunikacyjnych.
— dokument

zawierajgey wnioski i zalecenia dotyczqce dalszego
rozwoju.

Na podstawie wynikow diagnozy opracowywany jest
indywidualny plan rozwoju, ktory stanowi mape




Kazdy uczestnik Akademii otrzymuje systematyczne
wsparcie oraz informacje zwrotna:

— analiza osiggniec
na podstawie indywidualnego planu rozwoju.

- regularne sesje, podczas
ktorych omawiane sqg postepy
i dostosowywane dalsze kroki edukacyjne.

— w zaleznosci od wynikow
i nowych wyzwan uczestnik moze modyfikowac
swoje cele i dziatania.

Jednym z kluczowych elementow Akademii jest
mozliwo$¢ budowania wartosciowych relaci
biznesowych i wymiany doswiadczen:

— regularne wydarzenia,
podczas ktorych uczestnicy majq okazje
zaprezentowac¢ swoje dziatania, nawigzac
wspotprace i pozyskac nowych klientow.

— mozliwos¢ przedstawienia

swojej oferty w gronie ekspertow i uzyskania
cennych rekomendaciji biznesowych.

— ¢wiczenia w realistycznych

warunkach, symulacje negocjaciji, prezentacji
i wystgpien publicznych.

Finalnym etapem jest wdrozenie zdobytych
kompetencji w codzienng dziatalnos¢ biznesowaq.
Akademia zapewnia wsparcie w:

— strategie
rozpoznawalnosci, storytelling, profesjonalne
materiaty promocyjne (wizytowki — video).

— wsparcie w zakresie dziatan
PR, budowania marki na Linkedin i w innych
mediach spotecznosciowych.

— doradztwo i optymalizacja dziatan
sprzedazowych, marketingowych i strategicznych -
spotkania Mastermind.

- kazdy uczestnik
otrzymuje certyfikat potwierdzajgcy zdobyte
kompetencje oraz mozliwos¢ uzyskania oficjalnych
rekomendaciji Akademii.
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Korzysci dla uczestnikow Akademii

| Wzrost skutecznosci w sprzedazy

Rozwijanie kompetencji przywodczych, sprzedazowych
i komunikacyjnych, ktore przektadajq sie na wigkszq
swobode w podejmowaniu decyzji, skuteczniejsze
zarzgdzanie zespotem oraz umiejetnos¢ budowania
autorytetu. Uczestnicy zdobywajq umiejetnosci
radzenia sobie z trudnymi sytuacjami i efektywnego
komunikowania swoich pomystow i idei.

| Rozpoznawalnos$¢ marki osobistej

Akademia dostarcza narzedzi i strategii niezbednych
do skutecznego budowania marki osobistej

i profesjonalnej autoprezentacji. Dzieki warsztatom

z wystgpien publicznych, mowy ciata i storytellingu,
treningdw aktorskich, uczestnicy stajq sie bardziej
pewni siebie, skuteczniejsi w komunikaciji i coraz
szerzej rozpoznawalni w swojej branzy na rynku.

Dofinansowanie

Obecnosc¢ w spotecznosci
ekspertow

Akademia to nie tylko kursy, ale takze przestrzeh do
wymiany dosSwiadczen i nawigzywania
wartosciowych kontaktow. Uczestnicy zyskujq
mozliwos¢ konsultacii z ekspertami, udziatu w
zamknietych spotkaniach rekomendacyjnych oraz
otrzymujg wsparcie mentorow, ktérzy pomagajg w
rozwoju zawodowym i biznesowym.

Rozwdj strategicznych kompetendji

Wiedza zdobyta w Akademii pozwala
optymalizowac¢ dziatania biznesowe, zwiekszac
sprzedaz i skuteczniej hegocjowac umowy. Dzigki
zaawansowanym technikom sprzedazy, analizie
transakcyjnej oraz strategiom marketingowym
uczestnicy uczq sig, jak maksymalizowac zyski i
minimalizowac ryzyko finansowe.

Certyfikaty i rozwdj perspektyw
biznesowych

Kazdy ukonhczony modut szkoleniowy potwierdzony
jest certyfikatem, ktory zwieksza wartos¢ uczestnika
w przestrzeni biznesowej. Akademia umozliwia
zdobycie kwallifikacji cenionych przez pracodawcow
i klientow, a takze daje dostep do nowych Sciezek
kariery oraz rozwoju wtasnego biznesu.

Skorzystaj z wyjatkowej szansy na dofinansowanie Twojej firmy!

Istnieje mozliwos¢ uzyskania dofinansowania na poziomie 80%, a w niektorych

przypadkach nawet do 100%, co oznacza, ze mozesz zrealizowac kluczowe szkolenia
i programy rozwojowe praktycznie bez wtasnych naktadow finansowych.




Zaproszenie do wspotpracy

| Dlaczego warto do nas dotgczyc?

I3

INDYWIDUALNE PODEJSClE — programy dostosowane do Twoich celdw i potrzeb bizhesowych.

’

VWA RAN L@ 2 7S 02 {00 A — praktycy biznesu i eksperci, ktorzy pomogq Ci osiggngé sukces.

r 7

2 QT ATVAAUNANC 210 2 A @74\ [0 5{88 - dostep do zamknigtych spotkan i rekomendacii biznesowych.

I3

(@121 E @ LR R {074 0) B2 S 4A - potwierdzenie umiejetnosci, ktore podnoszq Twojg wartosé na rynku.

. Akademia Biznesu:
| Poznaj nas: =0 [
1
KONTAKT: o
marcin.roczniak(@mowieniejestrzemioslem.pl E !
TELEFON:
+48 664 431879

STRONA INTERNETOWA:

www.akademiabiznesu.com.pl



https://www.youtube.com/watch?v=QjfJ_lP8eU8&t=5s
https://www.youtube.com/watch?v=qNFHJ4Y5s0Q&t=4s
https://www.youtube.com/watch?v=-osgiFia2Jo
https://www.akademiabiznesu.com.pl/
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Cennik Akademii
ZAKRES KOMPETENCYJNY

OPIS UStUGI PAKIET BIZNES PAKIET BIZNES PLUS

WYWIAD KOMPETENCYJNY

Testy psychologiczne — ocena aktualnych

Master Value People Master Value People

300 zt

kompetencji uczestnika (MPA) (MPA, EASI, OPTO)
p ]

Instrukcja przygotowania do wywiadu — zasady 100 7 V4 V4

i kroki przygotowania uczestnika do wywiadu

Ce[e dla uczestnikq — zakres i kategorie Realizacja 3 celow Realizacja 5 celéw
celéw kompetencyjnych, indywidualny 100 zt kompetencyjnych kompetencyjnych
plan rozwojowy

Nagrania wywiadu — rozmowa i scena nagrane 300 7t ROZIMOWA + SCend ROZMOWA + SCena
jako materiat do analizy

Kontrakt rozwojowy z Cztonkiem Akademii 100 zt v v

Raport wywiadu i wskazéwki/zalecenia, 600 2t V4 V4
konsultacje wg terminarza

Weryfikacja rozwoju Cztonka Akademii 200 zt Co pot roku Co kwartat

WARSZTATY | KONSULTACJE KOMPETENCYJNE

Indywidualne konsultacje przed kamerqg Master Value People Master Value People

400 zt

(90 minut) (MPA) (MPA, EASI, OPTO)
Grupowe (stacjonarne):

Autoprezentacja i wystgpienie publiczne 2000 7t V4 V4

— 2 dni warsztatowe

Komunikacja w biznesie - 2 dni warsztatowe 2000 zt v v

Mowa ciata w biznesie - 1 dziefi szkoleniowy 1000 zt v v
Sprzedaz i analiza klienta - 2 dni warsztatowe 2000 z v v
Obrona przed manipulacjq/analiza

behawioralna - 2 dni warsztatowe 2500 v v
Warsztaty online (wg harmonogramu / kazdy

piatek, godzina 09:00-10:30) 90 v v
Indywidualne konsultacje z wybranymi 600 7t X 5 konsultacji rocznie.

trenerami: umozliwiajg personalizacje wsparcia.

WIZYTOWKA VIDEO

Nc:gran]e i montaz W|;ytowk| video, czas 5800 7t v v
nagrania okoto 2-3 minut

Opracowanie scenariusza 300 zt v v

Préba przed filmem / 90 minutowa sesja

stacjonarna - konsultacja z Trenerem 300 lipicba 2 proby

Wartos¢ pakietu do 31 marca 2025 15 290 zt 4000 zt 6900 zt

Wartos¢ pakietu od 01 kwietnia 2025 21800 zt 5900 zt 8900 zt
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Cennik Akademii
ZAKRES BIZNESOWY

OPIS USLUGI PAKIET BIZNES PAKIET BIZNES PLUS

ORGANIZACJA PANELU

- WYDARZENIA DLA CZtONKA AKADEMII

Przygotowanie infografik na wydarzenie 200 zt X v

Komunikacja paneli / wydarzenia na social
mediach (LinkedIn / FB) 300 zt X V4

Przygotowane scenriusza na panel / wydarzenie 200 zt X v

Nagranie z panelu / wydarzenia 300 zt X v

Wartos¢é zakresu biznesowego

do 31 marca 2025 7900 zt 3700zt 4900 zt

Wartosé zakresu biznesowego
od 01 kwietnia 2025 n100zt 4000zt 6900 zt

Cennik Akademii
ZAKRES KOMPETENCYJNY + ZAKRES BIZNESOWY

PAKIET CENA PAKIET BIZNES PAKIET BIZNES PLUS

Warto$¢ PAKIETU do 31 marca 2025 23190 zt 7700 zt 11700 zt

Warto$¢ PAKIETU od 01 kwietnia 2025 32 900 zt 9900 zt 14 900 zt
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Harmonogram dziatan
Road Map dla uczestnika Akademi

O REJESTRACJA | ANALIZA POTRZEB ~
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MONITORING POSTEPOW | BUDOWANIE MARKI ~




